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ST/ARK FREMGANG | FGRSTE HALVAR Columbus

2015

Omsatning

26% vaekst

DKK 548.4 mio.

Opkeb
InterDyn BMI
MW data

Branchelgsninger

78%

af den totale omseaetning

EBITDA
8% vaekst

DKK 39.4 mio.

Konsulentforretningen

15% vaekst

| omsaetning

Globale leverancecenter

32%

stigning i kundeleverancer
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Columbus Software

57% vaekst

|l omsaetning

Kundeleverancer

56%

udgar fakturerbart arbejde

Udfordringer
Det norske marked

Indtjening i USA




UDVIKLING | NOGLETAL Columbus
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EBITDA / Nettoresultat (tDKK) EBITDA margin

wEBITDA  m Nettoresultat
e EBITDA margin

8,96%
7,97%

6,46%

3,86%

2011 2012 2013 2014 2015 (H1) 2011 2012 2013 2014




Columbus-
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AGENDA

 Highlights farste halvar 2015

» Preesentation af Columbus
e Columbus15 strategi

o Veerdi til aktionaererne

e Spgrgsmal




COLUMBUS — HVEM VI ER Columbus:

e Global it-konsulentvirksomhed med udvikling og Ejerforhold:
salg af egne branchespecifikke forretningslgsninger 5.432 navnenoterede aktionzerer,
96,68% af den samlede aktiekapital
« Etablereti 1989 som Dolberg Data i Arhus Consolidated Holding

hovedaktionaer med 50,61%

« Barsnoteret pa NASDAQ Kgbenhavn i 1998

 Datterselskaber i 10 lande:

 Danmark, Norge, England, USA, Letland,
Litauen, Estland, Rusland

» Softwareselskab, To-Increase, i Holland

* Globhalt leverancecenter i Indien
* Globalt 1.160 medarbejdere




COLUMBUS' TRANSFORMATION

@ COLUMBUS

e [nternational Microsoft
forhandler med
teknologifokus

» Begraenset branchefokus

« Stor geografisk spredning

« Begreenset fokus pa at
seelge egen software

Columbus-*

 International
konsulentvirksomhed med
branchespecifikke
forretningslasninger

e 100% branchefokus

Columbus /oo
Columbus Retail

Columbus Manufacturing:

» Geografisk fokusering

» Steerk fokus pa at seelge
egen software

Columbus®
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100% BRANCHEFOKUS

COlumbusFOOd
Chri;v,a o
0

\a_'?—s/ dgnea

uhx"s‘nholt” ROYAL CMIIN

MCH‘S PARK (/)(J FOODS, wc.

{_\Ju ‘?fll))ifunms ) fESAVAGE
Spar
u'iap
STONEWALL
KITCHEN E i )
\((‘A FARMS
O r I g I n America's Drive-Thru Grocer

EEEEEEEEEEEEEE

‘ E ONA

horze

Columbus Retail:
G EORG?TENS EN
SIRIUS

lDdesig‘ﬁ

kaubamaja

ATCERA

OBX

Mobil

Fleggaard

ARLLD)

Columbus®

Once you know how...

COlLunbusManufacmrzng

'_[|_| Medicom S5SiISCHAFER

Innovation Partner

y_ 4 CPL Aromas
H B Ea Y
‘m" lgan —

Hydratechindustries ( orangebox
(@ Lindab § HEAT = sarens
oXele) group
Bal o
Bk dgneo® é;:.guﬁst.c
r ROYAL ESLINE A
Kamstrup

cable & wire harness specialist

0IM —
O Aliaxis * .{“Iﬂ{!mm!é

.
Romug | Partner with Performance n

. SKIGLD






Columbus /5°

Vaekst | branchelgsninger

Salg af Columbus Software
Global leverancemodel

Indtjening | konsulentforretningen
Geografisk fokusering




VAKST | BRANCHELOSNINGER Columbus

Salg af branchelgsninger udgar 78% af
den totale omsaetning

W Detail MW Fgdevarer M Produktion M Andet

» 78% af den totale omsaetning kommer fra
Columbus’ branchelgsninger til detail-,
produktions- og fgdevarevirksomheder

 Produktionsbranchen er vores ledende
branche med 35% af den totale omseaetning

» Steerk branchefokusering betyder:

» Markedsledende position og steerke
konkurrencemaessige fordele

e Stor veerdi for kunderne

* Optimeret salgs- og leveranceforlgb
2011 2012 2013 2014 H1 2015



FLOT FREMGANG | COLUMBUS’

SOFTWAREFORRETNING

Fremgang | Columbus’ softwareforretning

Salg af Columbus Software steg med 57% i H1 2015,
0og udgar DKK 42 mio.

Columbus’ softwareforretning udger:
* 8% af den totale omsaetning i H1 2015
* 58% af indtjeningen (EBITDA) i H1 2015

Columbus’ softwareforretning giver steerk
markedsdifferentiering og hgj indtjening

m Columbus Software abonnementer

2011

2012

2013

Columbus®
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m Columbus Software licenser

2014

2015 (H1)

DKK ‘000’




STARK GLOBAL LEVERANCEMODEL Columbus:

Once you know how...

@get kapacitet og produktivitet |
Columbus’ globale leverancecenter

o 32% veekst i antal dage leveret til kunderelateret

arbejde (3.618 dage
e Columbus har 100 konsulenter i det globale
leverancecenter, der servicerer 0g supporterer
kunder globalt
« Columbus’ globale leverancecenter betyder: o
» Adgang til dyb kompetence
4.500
* Lavere leveranceomkostninger og hurtig 3.618
skalering
o 24/7 global support af kunder

2011 2012 2013 2014 2015 (H1)

Dage leveret til kunderelateret arbejde



KONSULENTFORRETNINGEN ER DEN Columbus.
ST@RSTE OMS/AETNINGSKATEGORI syt

Omseetningsveekst i konsulentforretningen

« 15% omseetningsveekst i farste halvar  Staerkt fokus pa at optimere produktivitet i
. K lentforretni daar d konsulentforretningen og dermed gge
onsulentforretningen udgar den starste indtieningen

andel af Columbus’ samlede forretning

« Columbus’ konsulenter leverer radgivning,
analyse, implementering og support af
branchespecifikke forretningslgsninger

SN &

2012 2013 2014 H1 2015

4 % m |kke-fakturerbart
arbejde

m Fakturerbart
arbejde

B Andet







VARDI TIL AKTIONAERERNE

Columbus®
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COLUMBUS — LANGSIGTET VZAERDI Columbus:

' . . . Hajt indtjeningspotentiale i konsulentforretningen
1 Hﬂ] effektivitet | _ ) ved fortsat at optimere leverancer, minimere risici
konsulentforretningen og styre omkostninger

Skalering af Hgj margin pa salg af egen software som
2 ) abner muligheder for yderligere salg og
egen software salg samtidig skaber veerdi for kunderne

Supportaftaler er tilbagevendende omsaetning
med hg] margin som samtidig skaber
leengerevarende og steerke kunderelationer

Tilbagevendende
3 omsaetning
pa ColumbusCare
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TAK FOR OPMARKSOMHEDEN

Lees mere pa

Kontakt:

Thomas Honore, koncernchef
Telefon: 2969 0990

E-mail:

Hans Henrik Thrane, koncerngkonomidirektar
Telefon: 2969 0669
E-mail:

19


http://www.columbusglobal.com/
mailto:tgh@columbusglobal.com
mailto:hht@columbusglobal.com

M@D COLUMBUS Columbus:

InvestorDagen, Dansk Aktionaerforening 22. september
ABG Sundal Collier’s Small and Mid Cap Seminar 24. september
Q3 Kvartalsrapport 3. november

Falg Columbus’ investorarrangementer her:
http://ir.columbusglobal.com



http://ir.columbusglobal.com/

ANSVARSFRASKRIVELSE Columbus*
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This presentation and related comments contain forward-
looking statements. Such statements are subject to many
uncertainties and risks, as various factors of which several

are beyond Columbus A/S’ control, may cause that the actual
development and results differ materially from the
expectations







RESULTATOPGYRELSE H1 2015 Columbus*
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Resultatopgerelse (DKK mio.) H12015 H12014 A%
Konsulentomsatning 355 310 15%
Columbus Software 42 27 57%
Eksternt Software 142 91 57%
Anden omsaetning 10 9 5%
Nettoomsatning 548 436 26%
Externe projektomkostninger -134 -98 37%
Bruttoresultat 414 339 22%
Personaleomkostninger (eks. Warrants) -307 -245 25%
Andre eksterne omkostninger -68 -57 19%
Resultat fgr afskrivninger og aktiebaseret aflgnning (EBITDA) 39 36 8%
Warrants -1 -1 -51%
Resultat fgr afskrivninger (EBITDA) 39 35 11%
Ned- og afskrivninger -14 -12 20%
Finansielle poster 7 0 1292%
Skat -6 -6 9%
Resultat 25 17 48%




FORVENTNINGER TIL 2015 Columbus*
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Koncern 2013 2015
Nettomszetning (DKK mio.) 880 1.030
Resultat far afskrivninger og aktiebaseret aflgnning (EBITDA) (DKK mio.) 72 94
Vaekstibranchelgsninger 64% 75%
Columbus software (DKK mio.) 60 80
Global Delivery Center konsulenter 69 125
Improve Service Profits - Fakturerbart arbejde 53% 55%




HVORFOR VALGER VORES KUNDER OS? Columnbus-

Columbus hjeelper vores kunder med at optimere deres
forretning gennem

 Dyb brancheviden og "best practice” implementeringsmetodikker

« Branchespecifik forretningssoftware, der komplementerer standard ERP-
software

e Global support 24/7
e 26 ars erfaring, dygtige medarbejdere og mere end 6.000 forretningscases

Columbus Retail Columbus /0o Columbus Vanufacturing:
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TRANSPARENS | PRODUKTIONEN Columbus

« Udfordring: Lav transparens |
produktionsanlaegget | Portugal
e Lgsning:

» 1.000 timers konsulentarbejde til
Implementering og ekspertbistand

e Columbus Software
* ColumbusCare supportaftale

* Nyt ERP system (Microsoft Dynamics
AX2012)

« Udbytte: Fuld transparens |
produktionen og optimering af
forretningsprocesser




Columbus®
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